
Роль БКИ в повышении качества 
ипотечных заемщиков

Качество кредитования = качество инфраструктуры

Москва, 19 февраля 2015 года
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Темпы розничного кредитования снижаются. Исключение -
ипотека
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Качество обслуживания долгов ухудшается
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* отношение остатка по займам, выплаты по которым просрочены более чем на 30 дней, к общему объему выданных 

кредитов с поправкой на ряд отраслевых параметров



Действующие заемщики хуже справляются с 
обслуживанием долгов
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bad rate - 13%

В качестве «плохих» рассматриваются В качестве «плохих» рассматриваются 

займы, просроченные более чем на 60 дней в 

течение последних шести месяцев. Индекс 

масштабирован таким образом, что его 

уменьшение на 20 пунктов означает удвоение bad

rate, а увеличение на 20 пунктов – уменьшение bad

rate в 2 раза.

Хорошие долги амортизируются 

быстрее, чем выдаются новые 

кредиты. Плохие долги остаются на 

обслуживании



В секторе кредитных карт новые кредиты выдаются с более 
высоким качеством
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Выдано

Доля просрочки 30-60 дней через 9 месяцев …



В ипотечном кредитовании – рост темпов выдачи приводит к 
незначительному ухудшению качества
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Доля просрочки 30-60 дней через 9 месяцев …



Основные риски для розничного кредитования – падение 
реальных доходов заемщиков
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Средняя долговая нагрузка 

по всем заемщикам = 26,01%

В среднем, российский заемщик отдает кредиторам 26% своего ежемесячного дохода. У 

заемщиков с небольшим доходом этот показатель выше. Если у граждан возрастут затраты на 

прожиточный минимум (еда, жилье и т.п.) – им не останется средств выплачивать по кредитам.

В зоне риска – малообеспеченные заемщики.



При этом в целом россияне недокредитованы  - они могут 
наращивать обязательства, в том числе и ипотечные

54,51

Отношение долга к годовому доходу = 50,83%

50,01
49,40
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Ежемесячный доход, тыс. руб.

В странах Евросоюза и США этот показатель близок к 100% 



Возможности бюро кредитных историй по 
снижению рисков
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Повышение эффективности работы с существующим 
портфелем – основная задача банков на 2015 год
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Референтная группа

Бенчмаркинг-отчеты дают объективную картину положения 

кредитора относительно деперсонализированного пула 

кредиторов конкурентной группы.
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