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Мы то, что мы потребляем



ЦИВИЛИЗАЦИЯ ЗРИТЕЛЬНОГО     МЫШЛЕНИЯ



ДНЕВНОЕ ВРЕМЯ, проведенное в сети ИНТЕРНЕТ
с мобильных телефонов, в период с 2014 по 2019 ГОД, в минутах  

9,6% 19,01%
2014 год 2019 год





"Если вас нет в Интернете, значит, вы не существуете..»
- Билл Гейтс, основатель Microsoft
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ЭТАПЫ ВЫХОДА НА ИПОТЕЧНУЮ СДЕЛКУ 

1. МОГУ ВСЕ
САМ! 2. ПОИСК 

АГЕНТА 
3. РАБОТА 
АГЕНТА 

4. СДЕЛКА

ЧТО-ТО  ПОШЛО 
НЕ ТАК..

3-4 недели 2-5 недель 4-8 недель 1 -2 недели



Перспективы сотрудничества 
электронных баз недвижимости на примере базы «WinNer» и  

банков 

#1 ВСЕ B2B СЕРВИСЫ В ОДНОМ ОКНЕ 



Перспективы сотрудничества 
электронных баз недвижимости на примере базы «WinNer» и  

банков 

#2 TAKE and GO!*

* Бери что нужно и уходи!



Перспективы сотрудничества 
электронных баз недвижимости на примере базы «WinNer» и  

банков 

#3
УВЕЛИЧЕНИЕ ОБЪЕМА 
ЦИФОРОВЫХ КОММУНИКАЦИЙ
между ПЛОЩАДКАМИ и БАНКАМИ  



БУДУЩЕЕ ЗА ЭКОСИСТЕМАМИ 



e-mail: 27@baza-winner.ru


